
Programa

n  �La empresa del sector de la logística y el 
transporte, sus características operativas, 
necesidades financieras, capacidad de reembolso, 
garantías crediticias 

 n  �Las entidades financieras, sus características, 
productos, servicios, fuentes de información, la 
oferta bancaria 

n   �Estructuración oferta/demanda: elección de la 
oferta financiera más adecuada a las necesidades 
puntuales de nuestra empresa así como el 
estudio de la mejor estructura de necesidades y 
capacidades a medio plazo 

n   �Negociación: su planificación, preparación y 
desarrollo 

n  �Seguimiento: análisis del negocio cedido, servicios 
obtenidos, aplicaciones de precios y resto de 
condiciones 

n  �Balance y cuenta de resultados banco/empresa,  
estableciendo criterios de posicionamiento 
estratégico

La Organización Empresarial de Operadores 
Logísticos LÓGICA y el Instituto Logístico 
Tajamar llevan años trabajando y 
colaborando para mejorar la formación 
de los profesionales del sector logístico y, 
principalmente, de las empresas asociadas 
a esta patronal.  Fruto de este empeño 
son el Máster en Gestión de la Logística, el 
Foro de Directivos de Empresas Logísticas 
y los distintos cursos que se ofrecen en el 
marco de la Formación Continua

Cómo negociar con las entidades 
financieras pretende transmitir los 
aspectos a tener en cuenta para la toma 
de decisión en la negociación con las 
entidades financieras, consiguiendo 
las condiciones más ventajosas para la 
empresa
 

Dirigido a

n  �Personal del departamento financiero, 
contable, administrativo o de compras

n  �Gerentes de empresas de transporte 

n  �Personas relacionadas con empresas del 
sector o pertenecientes al mismo, que tengan 
responsabilidades en la negociación, gestión y 
control bancarios

Objetivos

n  �Impartir, a través de un enfoque práctico, 
la formación necesaria para poder adquirir 
un conocimiento generalizado del negocio 
bancario, su operativa, los fines que persigue 
y su adecuación a las necesidades y 
capacidad de nuestra empresa. Todo desde las 
peculiaridades de los sectores de la logística y 
el transporte

n  �Desarrollar una estrategia de negociación con 
las entidades financieras, que sobre la base 
de los conocimientos adquiridos y pudiendo 
calcular la rentabilidad real de nuestro negocio 
para la entidad, nos permitirá mejorar la 
relación comercial, maximizar el rendimiento 
financiero, reduciendo los costes y mejorando 
el servicio recibido

Horas: 
28 horas

Fechas:
4,  5, 11 y 12  de abril de 2008

Horario:
Viernes,	 de 9.30 a 13.30 y 15.30 a 19.30 
Sábados,  	 de 9.00 a 15.00

Derechos de inscripción:
1.000 €

Profesor:
Luis de Mauricio García de Paadin  

n	� Licenciado en Ciencias Económicas y  
Empresariales

n   � �Máster en Gerencia  de Empresas -
MBA- por el Instituto de Empresa

n	� Diplomado en estrategia internacional 
por la London Bussines School

n	 Consultor homologado (Plan Eraguin)

n	 Corredor de seguros

n	� Gerente Etorbrok Correduría de 
Seguros 

                           

       �Ha desempeñado, entre otros, los 
siguientes cargos:

n	� Profesor para Asociaciones 
profesionales nacionales y locales

n	 Director Área en  Nórdica Seguros, S.A.           

n	 Director British Life, S.A.E. en Bilbao               

n	 Director Sucursal  CaixaVigo 

n	 Técnico-economista  Prosegur, S.A.      

n	� Analista financiero de una de las 
compañías del grupo (ADT)

n	� Seleccionado por la Actualidad 
Económica en su nº 1.345 entre los 100 
financieros del año 

Logística y transporte:

Cómo negociar con las entidades financieras



Información e inscripciones: 

www.institutologisticotajamar.es 

Envío de la inscripción por alguno de los siguientes 
medios:

e-mail: 		  jbou@tajamar.es

Correo ordinario: 	 �Instituto Logístico Tajamar  
C/ Pío Felipe, 12  
28038 MADRID 
A la atención de Juan Bou

Fax:			   91 478 27 59

Las inscripciones serán  admitidas por riguroso 
orden de recepción.  Para conseguir un alto grado 
de participación e interacción entre los asistentes, el 
curso está limitado a 25 plazas.

Ampliación de información

En relación con los contenidos: 	
Luis de Mauricio 	 618 27 69 25

En relación con trámites de inscripción:
Juan Bou 		  91 478 34 98


